OBJECTIF DE CARRIÈRE


Intégrer un environnement de travail ou je contribue à l’amélioration et la croissance de l’entreprise quel que soit les défis qui me sont confiés.


Anglais, français et espagnol�
4550 rue de Bréboeuf, app. 111�Montréal, QC, H2J 3L3�514-883-1922�télécopieur: 514-528-5460�daniel@shrdlu.org�
�
EMPLOIS 


Le Point d'Exposition Brut - e-Marketing et commerce électronique


Montréal, QC et


The Sand Box - Solutions d'affaires en commerce électronique Kingston, ON�
 Décembre 2000 à nos jours�
�
Construction d'infrastructure de portails; analyse de systèmes; sytème de gestion de la relation avec la clientèle (CRM); planification de ressources d'entreprises et approvisionnement.  Développement de logiciels avec des outils Open Source.   Projets pour:


ImportAutoSupply.ca


Maaco Kingston�
SolangeHarvey.com


ACHF-CAFH.org�
�
Bosal Canada Automotive Industry Inc. Systèmes d'échappements�
1995 - 1999�
�
Kingston, ON�
�
�
Télémarketing. Relation à la clientèle. Gestion de produits After Market et Performance . 


Premier poste de "telemarketer" pour cette compagnie belge qui est maintenant florissante en Amérique du Nord. Pendant mes quatre années au sein de cette multinationale, j'ai organisé deux équipes de qualité totale, soit un comité de site WEB et un groupe de qualité de niveau ISO 9001. J'ai organisé et participé à plusieurs foires commerciales et événements marketing. De plus, j'étais impliqué dans le programme de certification OEM QS. Je me suis aussi occupé de gestion de distribution à travers le Canada au moyen de la promotion, de salons de commerce et de partenariat. 


Le bureau de service en télécommunication PALIO Inc.�
1994 - 1995 �
�
Montréal, Québec�
�
�
J'ai démarré cette entreprise qui offrait des conseils et des services clés en mains. Au même moment, j'ai aussi travaillé pour Sprint Canada et Unitel. 


Groupe Québécor-World, Messageries Dynamiques�
1988 - 1993�
�
Montréal, Québec�
�
�
Sous-distributeur travail autonome "franchisé" avec compagnie incorporée comme sous-distributeur pour la publication "Le Journal de Montréal". J'ai supervisé la distribution de 3 500 copies du Journal grâce à la collaboration de 75 camelots et de six chauffeurs. Je suis parvenu à améliorer les ventes de 3,1%.


DANIEL GAUTHIER�
�
�















